ancée en France il y
h un peu moins de dix
ns, la société Party-
Lite est aujourd'hui un des
acteurs principaux de la
vente directe en France.
Spécialiste dans les bou-
gies et accessoires de
décoration, l'entreprise
est forte de 8 000 vendeurs
dans I'Hexagone dont seu-
lement 336 en Rhane-
Alpes. Faiblement repré-
sentée, la région est au
centre d'une politique de
renforcement de I'entre-
prise. L'objectif de Party-
Lite est d’augmenter |'ac-
tivité régional de 50 % en
2009. Afin de s'endonner
les moyens, elle alancé un
recrutement massif et
recherche prés de 550 ven-
deurs. 1ls auront pour mis-
sion de faire passer le chif-
fre d'affaires de 4 M€
a6 Me€.

La société PartyLite per-
met de monter sa propre
structure sans aucun
investissement financier.
Un programme de forma-
tions gratuit encadre les
personnes. Avec un statut
de vendeur a domicile
indépendant (VDI) man-
dataire, les conseillers Par-
tyLite n’ont ni a acheter,
ni a gérer du stock. Ils
organisent des réunions a
domicile pendant lesquel-
les ils présentent les col-
lections de bougies et
accessoires de décoration.
La rémunération se fait au
pourcentage, les

PartyLite accentue son
implantation en Rhone-Alpes

Conseillers touchant 20%
du montant du chiffre

d’affaires réalisé, plus 5%
si le chiffre d’affaires
atteint ou dépasse 1900 €.
Pour les vendeurs Leaders,
qui ont monté une équipe,
s'ajoute une rémunération
supplémentaire de 6 % du
chiffre d’affaires de 1'é-
quipe. Pascale Lebrat,

conseillere PartyLite dans
la région lyonnaise, a com-
mencé son activité Party-
Lite il y a 19 mois. Avec des
débuts a 300 € de rémuné-
ration mensuelle, elle
recoit désormais ‘“en
moyenne, depuis le début
2008, 1900 € par mois,
allant jusqu’a 2500 € sur
le mois de juillet 2008.

La vente directe repré-
sente la 3¢ voie de distri-
bution a coté de la vente
en magasin et la vente par
correspondance et a dis-
tance. En 2007, la centaine
d’entreprises membres de
la Fédération représentait
un chiffre d’affaires de 1,5
milliard d’euros et
employait 223 000 ven-
deurs. En France, la pro-
fession a progressé de
21 000 emplois en 2007. La
Vente directe est aujour-
d’hui créatrice d’emplois
et s'adresse a toutes les
personnes: choémeurs,
nouvelle orientation de
carriere, premier emploi,

complément d’emploi,
indépendant de tout
niveau d’étude, etc...
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En France depuis 10 ans, la société PartyLite est un des leaders de la vente directe.




